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ضمن عرض سلام و خداقوت به همکاران عزیزم در صنعت بزرگ لوله و پروفیل فولادی خدارا شاکرم 
که یک دوره در خدمت اعضای محترم و خانواده صنفی بودم 

 
در دوره ای که افتخار عضویت در هیات مدیره را داشــتم با دولتی روبه رو شدیم که عموما مدیران 
ارشــد آن جوان و کم تجربه بودند ، از همین رو امکان اتخاذ تصمیات عجولانه و شتابزده مبتنی بر 
آزمون و خطا که بیشترین آسیب را به نظام تولید و تجارت وارد میگرد یکی ازد بزرگترین موانع سرمایه 

گزاری در بخش تولید است 
این در حالیست که خیلی از موسسات تحقیقاتی غربی، ایران را محیط مناسبی برای سرمایه گذاری 
می دانند و اعلام کرده اند که ایران  استعداد 1000 میلیارد دلار سرمایه گذاری دارد، وجود زیرساختهای 
مناسب، نیروی تحصیلی کرده، امنیت و دهها ویژگی دیگر برای کشور هم بعنوان مولفه های مزیت دار، 

نتوانسته صاحبان سرمایه را به سرمایه گزاری در نظام تولید ترغیب نماید 
  بطور کلی صنعت لوله و پروفیل همواره با دو چالش اساسی روبه‌رو بوده است. نخست آنکه در 
ســال‌های ۱۳۹۴ تا ۱۳۹۶ به دلیل عرضه ورق فولادی به قیمت کمتر از نرخ‌ جهانــی، تعداد زیادی از 
سرمایه‌گذاران به صنعت لوله و پروفیل وارد شدند و ناگهان کشور و این صنعت با رکود مواجه شد و 

دومین چالش، شرایط تورمی و مشکلات تبعی آن از ســال ۱۳۹۷به بعد بوده است. با این حال 
صنعت لوله و پروفیل علاوه بر دو مشکل عمده یاد شده، معضلات بی‌شمار دیگری نیز دارد.
در حال حاضر، بزرگ‌ترین معضل صنعت لوله و پروفیل، تامین مواد اولیه است. ضمن 
اینکه صدور دستورالعمل‌های پیاپی از سوی وزارت صنعت، معدن و تجارت نیز همواره برای 
صنعت لوله و پروفیل چالش‌برانگیز بوده است. این دستورالعمل‌ها که در بسیاری از مواقع 
متناقض نیز هستند، توسط نهادهای نظارتی وزارت صنعت، معدن و تجارت صادر می‌شوند. 
به طور مثال، بر اساس مصوبه ستاد تنظیم بازار در سال ۱۳۹۷، الزام شده بود هر شرکتی که مواد 
اولیه خود را از بورس کالا تامین می‌کند، باید محصول خود را نیز در بورس کالا عرضه کند. این 
در حالی است که صنعت لوله و پروفیل به عنوان یکی از مصرف‌کنندگان ورق‌های فولادی، تقریبا 

آخرین حلقه زنجیره تولید فولاد به شمار می‌رود و بعد از این حلقه، مصرف‌کنندگان نهایی زنجیره 
قرار دارند. به همین دلیل برخی از بخشنامه‌های صادره متناقض بودند و تقریبا تمام 

فعالان صنعتی به دلیل این بخشنامه‌ها با سازمان‌های نظارتی مانند تعزیرات، 
درگیر شده‌بودند .از همین رو اولین اقدام مهم هیات مدیره جهت رفع این 
مشکل بود و پیشبرد آن تا حصول نتیجه به دبیر محترم سندیکا محول شد 
و  به حول قوه الهی در مدت اندکی موفق شدیم این مانع جدی را از سر راه 
برداریم این در حالیست که همچنان صنایع همجوار مثل تولیدکنندگان 
میلگرد و مقاطع طویل با این معضل رویه رو هستند و هزاران میلیارد 
پرونده مفتوح در مراجع قضایی دارند و به رغم سه سال پیگیری هنوز 

موفق به کسب مجوز عرضه خارج از بورس نشده اند 
متاسفانه تولیدکنندگان میان سازمان‌هایی مانند بورس کالا، 
ستاد تنظیم بازار، سازمان حمایت مصرف‌کننده و تولیدکننده، 

تعزیرات و… به معنای واقعی گیر افتاده‌اند 

 مبحث مهم و چالش بعــدی روش عرضه اعــم از نقدی و �
اعتباری و  تعیین قیمت ورق گرم بود

در حالی که صنعت لوله و پروفیل درحدود ۴۰ درصد ورق گرم 
شــرکت فولاد مبارکه را از بورس کالا خریداری می‌کند این انتظار 

وجود دارد که صنعــت لوله و پروفیــل به دلیل تقاضــا و مصرف 
بسیار بالایی که به خود اختصاص داده، تنظیم‌کننده قیمت ورق 

گرم در بازار باشد
این در شــرایطی اســت کــه تولیدکننــدگان لولــه و پروفیــل تنها 

مصرف‌کننده ورق گرم هســتند و تنظیم‌کننده قیمت ورق نیســتند. 
در نهایت  با پیگیری های مصرانه ای که در ستاد کالای پایه انجام گرفت 
سندیکا موفق به اخذ مصوبه ای شد که بر اساس آن شرایط عرضه  اعم از 
نقدی یا اعتباری می بایست  بین خریدار و فروشنده بصورت توافقی باشد 
اگرچه اجرای این مصوبه توسط شرکت مبارکه بصورت نیم بند انجام شد 
اما اخیرا حسب پیگیری صورت گرفته وزارت صمت به صراحت اعلام کرد که 

این بند مورد قبول است و دخالتی در موضوع ندارد 
از دیگر رو افزایش قیمت ورق در بازار داخلی و به تبع آن، افزایش قیمت لوله 

و پروفیل و باز گذاشتن امگان صادرات برای همه طبق رای عمومی دیوان عدالت بر خلاف رویه منطقی 
قبلی که صرفا به تولیدکننده یا نماینده معرفی شده توسط تولیدکننده اجازه صادرات داده میشود 
فضا را برای ورود کارتهای یکبار مصرف به بازار صادراتی مقاطع فولادی باعث شد این صنعت بازارهای 
صادراتی که طی سال‌های گذشته به دست آورده بود را در سال جاری از دست بدهد. در عین حال آینده 
صنعت لوله و پروفیل با توجه به شرایط داخلی، نسبتا پرمخاطره ارزیابی می‌شود. در صورتی که زنجیره 
تولید در حلقه‌های بالادستی صنعت لوله و پروفیل در راستای تامین مواد اولیه این صنعت تکمیل 

نشود، نمی‌توان آینده روشنی را برای صنعت لوله و پروفیل تصور کرد.

 چالش دیگر وضعیت عرضه ورق در بورس کالا است �
متاسفانه مکانیزم عرضه کالا در بورس به نحوی است که امکان مدیریت و مهندسی بازار به تامین 
کننده اصلی بازار بوده تا همه شرایط دست به دست هم سود مضاعف تولیدکننده ورق را تضمین 

نماید 
 اساسا عرضه‌هایی که توسط تولیدکنندگان ورق گرم در بورس کالا انجام می‌شود، به اندازه‌ای نیست 
که حتی بسیاری از تولیدکنندگان بتوانند به ظرفیت اقتصادی برسند و برخی تولیدکنندگان ناچار 

به کاهش شیفت کاری، خارج کردن خطوط تولید از فعالیت هستند. 
نکته قابل توجه دیگر سهمیه‌هایی است که بهین‌یاب به تولیدکنندگان برای تامین 

مواد اولیه اختصاص می‌دهد
بــرای همین منظور ســندیکا در ســال ۱۴۰۰ همه تمرکــز خود را بــر روی کاهش 
تعرفه واردات قرار داد تا به نحوی شــرایط بازار از حالت انحصاری قبلی خارج شود 
که الحمدالله در خصوص عرضه های تلفیقی ، ســندیکا اولین پیشنهاد دهنده در 
خصوص کاهش تعرفه واردات پس از چندین سال تلاش نا موفق بود با اقدامات فنی 
و کارشناسی  ، اقناع سازی مسئولین در جهت درک ضرورت واردات ورق جبرانی سندیکا 
به خوبی توانست شرایط ورود ورق به کشور را تسهیل کند و در ادامه به دلیل اینکه وجود 
سهمیه بندی بهین یاب مانع جدی برای بهره مندی بیشتر اعضاء از ورق گرم تلفیقی بود 
که در نهایت با پیگیری مجدانه سندیکا  مانع سهمیه بندی نیز از پیش رو برداشته 
شد و شاهد بودیم در سال ۱۴۰۰ و ۱۴۰۱ به گواه آمار بیشترین ورق گرم بعد 
از سهیمه برای اعضا تامین در دسترس قرار گرفت و از دیگر سو عرضه 

ورق گرم در بازار سیاه بشدت کاهش یافت 
متاسفانه  با شیفت کردن مجدد به سهمیه بندی و سهمیه بهین 
یاب برخلاف بازار شــفاف بورس کالا، شاهد هســتیم در بازار سیاه 
مواد اولیه به وفور یافت می‌شود اما منشــا ورود کالا به بازار سیاه 
مشخص نیســت که ضرورت دارد با موضوع برخود جدی شود تا 

حق تولیدکنندگان در این بی ضایع نشود 
ذکــر این نکتــه مهم  اســت کــه همیشــه در بــازار، بزرگ‌ترین 
تولیدکننده و بزرگ‌ترین مصرف‌کننــده، تعیین‌کننده قیمت کف 
و ســقف بازار نیســتند صنعت لوله و پروفیل کاملا شــفاف است  
که به چه میــزان مواد اولیــه دریافــت می‌کنند و چه میــزان به چه 
کسی محصول میفروشند  و اطلاعات آن‌ها نیز در سامانه های وزارت 
صمت و ســازمان‌های مربوطه همواره ثبت می‌شود. کل صنعت لوله و 
پروفیل، مصرف‌کننده ۴۰ درصد ورق گرم عرضه شده در بازار بوده که به 
صورت شــفاف آمارهای آن در دسترس اســت اما ضرورت دارد که سایر 
تولیدکنندگان ورق گرم از جمله شرکت‌های نورد و لوله اهواز و فولاد گیلان 
نیز محصول گرم خود را در بورس کالا عرضه کنند که البته مشکلاتی در 

این خصوص از جمله ضمانت سپاری دارند  
در حالی که با عدم عرضه این دو شرکت در بورس کالا و عرضه ورق 
آن‌ها خارج از بورس، به نوعی مجوز گران‌تر شدن ورق و عدم شفافیت 

نیز صادرشده است
 در پایان ضمن تشــکر و قدردانی از همکاران خوبــم در خانواده 
ســندیکا که به این جانب اعتماد کردند نهایت تشــکر و قدردانی  
را دارم و امیدوارم همــه ما گامهای بلندی در راســتای اعتلای این 

صنعت ریشه دار برداریم .
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